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NOTÍCIA LEGAL:

O Publicador se esforçou para ser o mais preciso e completo possível na criação deste relatório, não obstante o fato de ele não garantir ou representar a qualquer momento que o conteúdo é preciso devido à natureza em rápida mudança da Internet.

Embora tenham sido feitas todas as tentativas para verificar as informações fornecidas nesta publicação, o Publicador não assume nenhuma responsabilidade por erros, omissões ou interpretações contrárias do assunto aqui descrito. Quaisquer negligências percebidas de pessoas, povos ou organizações específicas não são intencionais.

Nos livros de conselhos práticos, como qualquer outra coisa na vida, não há garantias de renda. Os leitores são aconselhados a responder a seu próprio julgamento sobre suas circunstâncias individuais para agir em conformidade.

Este livro não se destina ao uso como fonte de aconselhamento jurídico, comercial, contábil ou financeiro. Todos os leitores são aconselhados a procurar serviços de profissionais competentes nas áreas jurídica, comercial, contábil e financeira.

Você deve imprimir este livro para facilitar a leitura.
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O que é revender direitos e como você pode construir um negócio lucrativo com ele


A Internet surgiu como uma das principais maneiras pelas quais se pode ganhar dinheiro facilmente. Embora se deva sempre tomar cuidado com todos os sites espúrios que surgem de tempos em tempos, a Internet, se usada de maneira sábia para ganhar dinheiro, pode realmente provar ser uma ferramenta bastante eficaz. Isso também envolve os direitos de revenda do produto. Isso não passa de uma licença do produto que você comprou.

Esta licença permite modificar e improvisar o produto da maneira que você desejar. Normalmente, se você deseja vender um produto, terá que colocar a descrição e a imagem do seu produto e criar uma página de venda boa e impressionante para ele. No entanto, com produtos com direitos de revenda, você não precisa fazer isso. Você apenas precisa comprar o produto com seus direitos de revenda e depois colocá-lo em seu site.

Você pode fazer isso de uma das duas maneiras mencionadas abaixo:

1. Adquirir os produtos e os direitos de revenda completamente, para que você possa obter uma parte total da sua participação nos lucros

2. A venda dos direitos que você acabou de comprar para outra pessoa que, por sua vez, pode revender esse produto

A seguir, mostramos o que os diferentes tipos de direitos de revenda fazem:

· Direitos básicos de revenda: É o direito único de revenda, ou seja, que a pessoa que compra o produto com o direito básico de revenda não pode, por sua vez, vender esse produto a outra pessoa, porque esse cliente perde a revenda na compra do produto.

· Direitos de Marcas Próprias:Isso basicamente dá ao proprietário do produto o direito de fazer qualquer coisa que ele ou ela deseja fazer com o produto. Eles podem inscrever seu nome no produto ou fazer alterações no produto. Eles podem mantê-lo por quanto tempo quiserem ou vendê-lo com lucro.

Muitas empresas de Internet dependem muito desses produtos com direito de revenda. A propriedade desses produtos não apenas ajuda você a iniciar seus negócios na Internet de maneira eficaz, mas também desempenha um papel importante na criação dos negócios na Internet.

Depois de ter os direitos de revenda de um produto, você poderá fazer o que quiser com esse produto. Em certo sentido, o destino desse produto (e, portanto, dos seus negócios na Internet) está em suas mãos.

Há muita flexibilidade se você possui os direitos de revenda de um produto. Você não obtém esse tipo de flexibilidade ao comprar produtos comuns.

Aqui estão as coisas que você deve saber sobre os direitos de revenda e os negócios relacionados a ela:

· Criar um negócio com direitos de revenda particulares não exige que o empresário crie um produto a cada vez.Tendo os direitos de revenda desse produto, ele pode recriar o produto da maneira que ele deseja. Significa apenas que é preciso modificar e improvisar o produto de acordo com suas necessidades e o tipo de demanda que ele recebe. Esta é realmente uma maneira muito flexível de fazer negócios.

· O que o empresário que adquiriu os direitos de revenda do produto precisa apenas colocar o produto em seu site com uma descrição nova e improvisada do produto.Ele não precisará fazer a página de venda desde o início. As informações básicas sobre o produto já foram fornecidas a ele. As mudanças que ele faz no produto, ele precisa atualizar apenas isso.

· É necessário fornecer uma imagem atraente do produto.A imagem original pode ser usada ou outra imagem pode ser criada, dependendo da preferência do empresário. Torne sua imagem com a melhor qualidade possível, em um formato popular e de fácil download. Você não precisará ter uma imagem muito chamativa. Mas verifique se você tem algo que define claramente seu produto e suporta a descrição em texto.

· Crie uma página adequada para hospedar a descrição do produto e sua representação gráfica.Você precisa tornar esta página atraente. Lembre-se de que muitos visitantes acessaram seu site por outro site. E, portanto, é ainda mais importante que você torne sua página especialmente atraente, pois há uma tendência de as pessoas mudarem para outro link em 20 segundos. Portanto, se eles encontrarem algo atraente em sua página, eles permanecerão em um. Caso contrário, eles moverão um.

Os tipos de direitos de revenda

Enquanto algumas pessoas sabem exatamente o que é revender certo, outras têm uma ideia muito vaga sobre isso. Existem tantos tipos diferentes de direitos de revenda que qualquer profissional de marketing ficará perplexo no momento de criar seu próprio produto com direitos de revenda ou trabalhar com um produto que já existe. Mesmo que este não seja um tópico muito simples, tentaremos explicar isso o mais facilmente possível neste artigo.

Os produtos com direitos de revenda estão disponíveis em vários tamanhos e formas. Há um grande número de produtos agrupados e vendidos por um preço muito baixo. Ou então, existe um único produto que é vendido por um preço muito alto, digamos um preço de quatro dígitos. Além destes, existem as várias variedades de direitos de revenda já mencionados.

Para começar, existem os direitos de revenda simples. Isso simplesmente lhe dá o direito de vender seu produto e não oferece mais nada. Esse direito básico de revenda não permitirá que você reivindique que o produto é seu, nem poderá conceder a outra pessoa os direitos de revenda para esse produto em particular.

Esses direitos geralmente são os direitos mais baratos que você pode obter e tornam muito mais simples entrar no preto. Em muitos casos, esses direitos são gratuitos, mas geralmente têm um preço fixo e condições de venda.

Simplificando, suponha que, se o produto é vendido por US $ 20, você deve vendê-lo apenas por US $ 20, e não a um preço superior ou inferior a US $ 20. Ao comprar os direitos de um determinado produto, compreenda-o perfeitamente antes de vendê-lo, pois certamente haverá perguntas de suporte com as quais você se deparará.

Os direitos principais de revenda são um pouco mais complexos. Esses direitos geralmente vêm com a página da web para acompanhar o produto com o qual você está lidando. Esses direitos permitem não apenas vender o produto, mas também transmitir os direitos de revenda desse produto em particular a seus clientes.

Existem dois tipos de direitos de marca própria. O primeiro tipo é aquele em que você recebe os direitos de revenda de um produto que já foi criado e também pode colocar seu próprio nome no produto como o 'autor' do produto, mas a cláusula aqui é que você não pode mudar este produto de qualquer forma.

Tudo o que você pode fazer em virtude desse direito é - vender o produto e também colocar seu nome nele, desde que ele seja mantido completamente no estado original, sem alterações.

O segundo tipo de direitos de marca própria é chamado de direitos de código-fonte. Este direito envolve um produto que não está acabado e está pronto para venda. É o código-fonte bruto que você pode usar para criar o produto final. Ele estará no formato de código-fonte se for um programa como um blaster de anúncios.

Se você deseja criar um produto informativo, por exemplo, um eBook, ele será fornecido em um formato de processador de texto, como o Microsoft Word. Você pode alterar este produto da maneira que desejar, inclusive tornando-o um produto que concederá direitos de revenda de qualquer um dos tipos já mencionados.

Esses direitos geralmente estão associados ao software e permitem alterar o código-fonte que acompanha o produto, para que você possa alterar o software de acordo com seus próprios requisitos ou remover quaisquer erros no produto antes de vendê-lo em seu mercado-alvo.

Os direitos de renomeação de marca são aqueles que tratam de produtos semelhantes aos descritos acima, mas são mais restritivos porque é possível renomear frequentemente apenas alguns links, incluir seus próprios links de associados, por exemplo, e não pode alterar o conteúdo principal de forma alguma.

Os direitos de royalties geralmente estão associados a produtos físicos e, embora você possa revender o produto, você não pode manter 100% do lucro, pois terá que pagar ao autor original uma comissão ou uma certa porcentagem dos lucros por venda. Este artigo foi um resumo simples dos vários tipos de direitos de revenda disponíveis, mas há um ponto final de importância. Você deve se lembrar que cada produto é diferente de alguma forma e terá seus próprios direitos de revenda. Você sempre deve ler bem o Contrato de Licença, para entender o que pode e o que não pode fazer com o produto.



Entre em contato com o criador original do produto, se tiver alguma dúvida, para que ele possa lhe explicar os direitos. 

Ideias rentáveis ​​sobre como criar e expandir seus negócios com direitos de revenda


Nos primeiros dias da Internet, um produto foi criado e vendido pelo criador original ou por seus associados. Quando o mercado começou a se desenvolver, a ideia mudou e as pessoas começaram a repassar os direitos de revenda ao comprador junto com o produto.

Isso implicava que as pessoas agora podiam vender o produto como revendedor e depois manter o lucro. Esse era um cenário totalmente vantajoso para as duas partes, em que o criador recebia uma soma mais alta e o revendedor obtinha os direitos de revenda.

Assim, a indústria de produtos de direitos de revenda é uma indústria popular. Quando você pesquisa "direitos de revenda" ou "direitos de revenda" no Google, há um grande número de devoluções. Portanto, existe uma grande quantidade de atividades nessa esfera, com muitas pessoas escrevendo e vendendo produtos de direitos de revenda que, por sua vez, são compradas por outras pessoas e depois revendidas novamente dentro dos limites dos direitos de revenda. O ciclo continua.

Você pode comprar um produto de direitos de revenda do próprio criador ou da pessoa que compra os direitos e revende.

O Revendedor:

Não importa de quem você compra o produto de calças justas de revenda, desde que o preço seja o mesmo, mas o autor ou o vendedor original solicita um preço mais alto como regra. Como ele é o criador do produto, ele tem o direito de fazê-lo.

Ao verificar os resultados de "direitos de revenda" no Google, observe como quase todos os sites estão vendendo alguns produtos de direitos de revenda. Alguns também estão vendendo pacotes. Seria uma boa ideia analisar essas ofertas para entender melhor como os direitos de revenda funcionam.

Eles parecem muito baratos e bons negócios, e vários pacotes estão dentro de uma faixa de preço de US $ 49 a US $ 199 em uma variedade de sites. No entanto, existe uma maneira muito melhor e mais barata de obter um fluxo constante de produtos que você pode escolher e vender.

Quando você compra um pacote em um site, em breve estará pronto. Você precisará comprar um novo pacote para ter um novo conjunto de produtos. E então, suas escolhas serão restritas aos produtos que estão no pacote.

Não pense que quero dizer que esses pacotes não são bons negócios - eles são. Eles são populares porque dão aos clientes muito valor pela quantidade de dinheiro que gastam nele. Quando você se torna um revendedor, também recomendo que você venda esses pacotes. No entanto, gostaria de enfatizar que existe uma maneira melhor de investir seu dinheiro se você planeja ingressar no negócio de revenda.

A opção alternativa oferecerá a você um fornecimento contínuo de produtos sem custo adicional, e essa opção é tornar-se membro de um site que fornecerá esses produtos a você. Esses sites são chamados de sites de associação.

Há uma ampla gama de direitos que podem ser passados ​​junto com o produto e é de grande importância que você entenda os vários tipos de direitos, porque os direitos do produto são uma questão importante e protegidos pelas leis de direitos autorais. Portanto, você deve entender os seguintes termos e como eles são diferentes entre si:

Revender Direitos:

Eles também são conhecidos como direitos de revenda. Isso implica que você pode vender um produto por qualquer preço que desejar e manter todos os lucros. Existem páginas de vendas pré-escritas, páginas de agradecimento e imagens de produtos que acompanham esses produtos. Eles geralmente têm um preço sugerido listado.

Geralmente, você pode dar a eles a seus membros ou clientes como bônus ou incluí-los para download em um site de associação.

Esse tipo de direito de revenda não permite que você repasse os direitos de revenda para seus clientes.

Direitos Mestre de Revenda:

Esses direitos permitem doar, agrupar, revender, criar novos pacotes de informações ou incluí-los em sites de associação. Esses direitos permitem que você repasse os direitos de revenda para outras pessoas.

Portanto, se você vender o produto para alguém, ele poderá vendê-lo para outra pessoa. 

Os direitos de revenda mestre geralmente custam mais, mas tudo bem, pois eles dão mais controle ao proprietário.

No entanto, os direitos podem variar um pouco e isso depende de quem é o criador do produto. Certifique-se de seguir os direitos de licença incluídos em todos os produtos.

Direitos de Revenda de Marcas Próprias:

Isso permite que você obtenha os códigos-fonte dos produtos, a partir dos quais você pode criar seu próprio produto e chamá-lo de seu. Você pode editá-lo da maneira que quiser e, em seguida, vender este produto recriado, empacotá-lo com produtos diferentes ou incluí-lo no site de associação.

Evite esses erros com produtos de direitos de revenda

Você deve aprender a evitar erros enquanto o marketing revende direitos, conhecendo o tipo de erros geralmente cometidos. Os cinco principais erros mais comumente cometidos pelos profissionais de marketing de revenda são:

· A venda dos produtos de direitos de revenda para um grande número de pessoas.

Isso pode deixar seus clientes em potencial tão perturbados que podem mudar de idéia sobre o investimento no seu produto com direitos de revenda. Os profissionais de marketing experientes que têm algum conhecimento sobre o mercado de revenda entendem que grande erro é esse.

Você precisa ter essas pessoas do seu lado.

Eles têm presença na Internet e também nas grandes listas que podem ajudá-lo a comercializar seus produtos com eficiência. Se você vender os direitos de revenda de seus produtos para muitas pessoas, nenhum deles conseguirá ganhar muito dinheiro com esses direitos, porque todos os seus clientes estariam competindo entre si para obter lucros com o mesmo produto.

Mesmo que a idéia de vender seu produto para o maior número possível de pessoas pareça muito lucrativa, você não poderá fazer tantas vendas porque afastará as pessoas do investimento em seu produto. Eles não vão querer comprar um produto do qual não possam ganhar dinheiro. Isso reduziria o valor do seu produto com direitos de revenda.

Portanto, pelos motivos mencionados, você deve definir um limite para o número de pessoas para as quais venderá. Você precisa definir um teto para o número de cópias dos seus produtos com direitos de revenda que venderá e também garantir que o teto não seja muito alto. Isso garantirá que você não venda muitas cópias para muitas pessoas.

Se o seu teto for muito alto, o valor do seu produto sofrerá. Por exemplo, se você vender para 1.000 pessoas, todos os clientes competirão com os outros 999 para capturar o mesmo mercado. Isso tornaria o produto um inferno muito difícil e diminuiria o valor do produto.

· O preço é importante.

Se você pagar o preço de revender o produto com direitos muito baixo, atrairá muitos compradores, incluindo algumas pessoas que o comprarão, mas não farão mais nada para comercializar o produto. 

Você deve aumentar o preço do seu pacote de revenda e, assim, agregar valor ao produto de direitos de revenda que está comercializando. Isso garantirá que, quando uma pessoa investe no seu produto, ele possa ganhar dinheiro com isso e também trabalhe para ganhar mais dinheiro com ele. Será um cenário ganha-ganha para todos os envolvidos.

· Falha ao limpar o estado ou explicar os termos e condições da licença de uso.

A licença de revenda que acompanha os produtos de direitos de revenda é extremamente importante. Ele descreve as obrigações e os direitos do revendedor em detalhes minuciosos.

O documento em que as diretrizes são estabelecidas é a Licença de direitos de revenda e é sua garantia para os clientes que todas essas regras serão implementadas para proteger seus interesses.

Reserve um tempo para anotar cuidadosamente as restrições dos direitos que você concederá aos revendedores e apresentá-las em um contrato de licença, de preferência em formato PDF. Os documentos da Adobe não podem ser alterados com muita facilidade e isso permitirá a seus clientes a proteção necessária.

· Falha em cumprir os termos e condições dos produtos de direitos de revenda que você definiu para si mesmo.

Deixar de permanecer fiel ao que sua promessa pode prejudicar seriamente seus negócios. Se você disser que venderá 100 direitos de revenda de um determinado produto, não poderá vender 101 produtos e depois afirmar que houve um erro na contagem. Isso é desonroso e as pessoas perderão a fé nos seus negócios.

Se você prometer dar a seus clientes direitos de marca própria, não poderá limitar a maneira como eles podem mudar o trabalho. Você deve operar em seus negócios com franqueza e sinceridade.

· A venda de produtos com direitos de revenda no auge da vida útil do produto.

Isso pode ser uma vantagem para seus clientes em potencial, mas é definitivamente um sinal negativo do ponto de vista de uma empresa.

Se um produto é de boa qualidade e tem um alto potencial de vender bem, você deve vendê-lo. Mas se você deseja manter a criação de produtos e deixar o marketing para seus clientes, isso é bom, pois você terá muitas pessoas que comercializam seu produto para você.

Lembre-se de que é muito importante ter um bom plano de negócios antes de começar a revender o marketing de direitos.
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